I B PRI WE T NIVIE YW © IVIFANIN I

+++ [T-Kosten analysieren +++ Amtliche Luftbilder +++ Trends in der Vermessungstechnik +++

Interview

Das Geoinformationssystem (GIS)
Polygis gehort mit 1.200 Kunden in
Deutschland zu den fiihrenden Li-
sungen fiir den kommunalen und be-
hordlichen Sektor. Der im Saarland
ansdssige Anbieter SWBB GmbH
(Softwarebiiro Lothar Bubel) feierte
am 23. November 2007 sein 20jéih-
riges Bestehen. Zu diesem Anlass
pri te das Unter eine
wirkliche Neuigkeit fiir den deut-
schen GIS-Markt: SWBB eriffnete
es das erste Geodatenportal auf Lin-
derebene in Deutschland, das in voll-
stindiger Eigenregie des Unterneh-

mens entwickelt wurde. Aus diesem
Anlass sprach Business Geomatics
Chefredakteur Stefan Grebe mit dem
Unternehmer Lothar Bubel.

Business Geomatics: Herr Bubel, Sie
haben heute das erste Geodatenpor-
tal fiir das Saarland er6ffnet. Warum
investiert Thr Haus in ein derartig
aufwendiges Projekt?

Bubel: Viele Kommunen und Stidte
stellen ihre Geoinformation in das
Internet und verkniipfen diese Daten
mit anderen fiir die Birger bedeu-
tenden Informationen. Das ist einer-
seits ein alter Hut, hunderte Poly-
gis-Kunden arbeiten ja beispielsweise
bereits mit dem Polygis-Webserver.
Komplett neu ist allerdings das in
dem Projekt entstandene Entwick-
lungswerkzeug, mit dem sich solche
Portal-Anwendungen einfach und
interaktiv gestalten lassen. Fiir uns
ging es bei dem Projekt also dar-
um, ein Werkzeug mit der bewéhrten
Polygis-Technologie fiir allgemeine
Geodatenportale zu entwickeln. Die
Aufnahme und die Bearbeitung der
Luftbilder des gesamten Saarlandes
ist das wahrscheinlich grofite Projekt
mit der hohen Auflésung von 15 Zen-
timetern in Deutschland. Das Projekt
zeigt: Wir sind als Unternehmen mit
derzeit 25 Mitarbeitern dazu in der
Lage, ein Portal komplett alleine zu
realisieren und mit Inhalten zu fiillen.

Dass ein privates Unternehmen wie
SWBB auf eigene Initiative hin ein
Geodatenportal fiir ein ganzes Bun-
deslandes realisiert, ist iibrigens ein
absolutes Novum in Deutschland.

Business Geomatics: Der Aufbau
von  Geodateninfrastrukturen
(GDIs) gilt als komplexe Aufgabe.
Ist Polygis dafiir geriistet?

Bubel: Uns ging es bei diesem Pro-
jekt lediglich darum, ein konkretes
Praxisbeispiel fiir die Leistungsfi-
higkeit der Polygis-Technologie zu
entwerfen. Darauf aufbauend sind
alle Kommunen, Behérden, Ver-
waltungen und auch Unternehmen
eingeladen, ihre Ideen zur Nutzung
dieses Datenbestandes einzubringen.
Aber wir missen hier differenzieren.
Ein Geodatenportal eines Landes ist
noch nicht die gesamte GDI eines
Landes. Unter der GDI versteht man
neben dem Portal grundsitzlich auch
das gesamte Geodatenmanagement.
Selbstverstandlich lasst sich mit Po-
lygis auch die komplette GDI eines
Bundeslandes aufbauen. Doch dies
liegt in der Hand der Verantwort-
lichen der Lander. Wir konnen hier
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SWBB eréffnet Geodatenportal mit flichendeckenden Luftbildern

nur unsere Unterstiitzung und
konkrete Hilfestellung anbieten.

Business Geomatics: Polygis ge-
hort in Deutschland nach Ihrer
Aussage zu den fithrenden
GIS-Produkten. Woran
machen Sie das fest?

Bubel: Zunichst einmal ist
da die faktische Wahrheit.
Zusammen mit unseren
Partnern, insbesondere der
IAC in Leipzig, betreuen
wir aktuell mehr als 1.200
Kunden, und pro Jahr kom-
men etwa 100 neue dazu.
Uber 16.000 Lizenzen, das ist
in dem Fall gleichbedeutend mit
Polygis-Arbeitsplitzen, befinden sich
im Markt. In fast allen Regionen des
Landes sind feste Nutzer- und Anwen-
dergruppen installiert und wir decken
mit der Polygis-Produktfamilie mitt-
lerweile das komplette Spektrum der
behordlichen Anwendungen ab. Wir
bezeichnen uns selbst nicht als Markt-
fithrer - wie dies unsere Mitbewerber,
ohne dafiir nur den geringsten Beweis
anzutreten, gerne tun -, sondern wir
konzentrieren uns auf Fakten. Sehen

erste Polygis-Geodatenportal fiir das Saarland.
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sie, in Rheinland-Pfalz, dem Saarland,
Sachsen, Sachsen-Anhalt und Thiirin-
gen haben wir einen Marktanteil im
Kommunalbereich von iiber 50 Pro-
zent absolut. Dies kénnen Sie einfach
nachpriifen. In Bayern sind wir mit
iiber 25 Prozent Marktanteil sicher
einer der wichtigsten Anbieter und
auch in den meisten anderen Bundes-
landern haben wir signifikante Markt-
anteile. Es spielt fir uns schlichtweg
keine Rolle, ob wir nun Marktfiihrer
sind oder nicht. Wichtig fiir uns ist
lediglich, dass so viele Kunden, die uns
ihr Vertrauen schenken, sich sicher
nicht irren.

Business Geomatics: Nun haben Sie
20 Jahre Unternehmensgeschichte
hinter sich gebracht. Lassen Sie uns
ein wenig in die Zukunft blicken.
Was kann der Markt kiinftig noch
von IThnen beziehungsweise Polygis
erwarten?

Bubel: Die Zukunft der GIS-Nutzung
liegt im Internet. Aus diesem Grunde
war es fiir uns wichtig, die Umstellung

X N &
_ ‘Meckle$ug-‘@rp§mem &

Polygis-Kunden
in Deutschland
Stand: Oktober 2007
Quelle: SWBB

der bisherigen Client-
Server Anwendungen
auf die webbasierten
Techniken von Poly-
gis voranzutreiben.
Auch die internati-
onalen Standards
wie WMS (Web
Mapping  Ser-
vice), mit dem
man allein aus
dem Browser heraus auf
Geoportale zugreifen kann, sind
bereits voll hinterlegt. Fiir die In-
tegration der unterschiedlichen
WMS-Dienste, die sich an
unterschiedlichen Orten
befinden, stellt die Por-
taltechnologie in Poly-
gis eine Integrationso-
berfliche zur Verfiigung, die
die verteilten WMS-Server
wie einen Server erscheinen
lassen. Diese Zugriffsharmo-
nisierung auf unterschiedliche, ver-
teilte Web-Dienste wird die Zukunft
sein. Hier haben wir sicher schon
einen Vorsprung vor den meisten
anderen Anbietern erreicht.
Doch unsere Plane zielen noch weiter.
Fiir Bestrebungen wie XPlanung, mit
dem der Austausch von Planungsin-
formationen zwischen den Behorden
erfolgen wird, ist die nun verfagbare
neue Technik eine ideale Arbeits-
grundlage. Mit ihr kénnen Planungs-
Vorhaben und -Sténde visualisiert
und transparent gemacht werden. Das
gleiche Argument gilt auch fiir Pla-
nungen gemdfl dem Baugesetzbuch,
das gerade in der jiingsten Diskus-
sion iiber den Flichenverbrauch in
Deutschland besondere Bedeutung
erlangt hat. Wir werden weiterhin
alles daran setzen, dass wir unserem
Qualititsanspruch ,Made in Germa-
ny“ gerecht werden, denn schlielich
sind wir ja der einzig verbliebene GIS-
Anbieter, der seine Technologie allei-
(sg)
www.geoportal-saar.de

ne in Deutschland entwickelt.

Was kostet der Einsatz von Informati-
onstechnologie im Unternehmen und
was bringt sie? Diese Frage ist fir
viele Unternehmen immer noch nicht
anhand eindeutiger Zahlen zu beant-
worten. Eine Studie des Beratungs-
und Dienstleistungsunternehmens Tri-
gonum Consulting hat jetzt festgestellt,
dass es um die Transparenz der IT-
Kosten in den Unternehmen schlecht
bestellt ist. Lediglich jedes fiinfte der
teilnehmenden Unternehmen konnte
eine positive Antwort auf die Frage
nach der Kostentransparenz geben. Bei
den etwa 400 befragten Mittelstands-
und Groflunternehmen gab iiber eine
Drittel sogar an, dass die Situation sehr
unbefriedigend und optimierungsbe-
diirftig sei.

Unklarheit iiber IT-Kosten

Studie zeigt: Nur in jedem fiinften Unternehmen besteht eine hohe Transparenz der IT-Aufwendungen

Als hauptsiachliche Ursache hat die
Trigonum-Erhebung zu komplexe Kos-
tenstrukturen ermittelt. Dieses Problem
wird von 71 Prozent der IT-Manager als
Grund angefiihrt. Ahnlich viele urtei-
len, dass sich auch die kontinuierlichen
Veranderungen der Kostenverhiltnisse
negativ auswirken. Fiir drei von finf
Unternehmen tragen zudem mangeln-
de personelle Ressourcen sowie un-
zureichende Methoden und Tools zur
Unibersichtlichkeit bei. Jeder zweite
der IT-Verantwortlichen gesteht ein,
dass die Aufmerksamkeit dafiir im Ta-
gesgeschift oft verloren geht.

Fir den Trigonum-Geschiftsfithrer
Peter Bodino verbergen sich hinter den
Ergebnissen der Studie sehr tiefgreifen-
de Probleme. ,Die Kosteneffizienz der

IT gehort heute zwar zum typischen Vo-
kabular jeder Strategiebeschreibung, in
der konkreten Umsetzung herrscht aber
noch ein gewaltiges Defizit zwischen
Anspruch und Wirklichkeit.

Nicht beriicksichtigt sind in der Stu-

Infokasten

die jedoch die Mehrwerte, die durch
den Einsatz von IT erzeugt werden.
Sie sind neben den Kosten der zweite
wichtige Parameter fiir die Bewertung,
schlieflich ist die Kosten-Nutzen-Ana-
lyse ein gingiges Analyseverfahren.

threr IT-Kosten?
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Wir bewerten Sie die Transparenz
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Nach dem Spartrend bei der IT in den
Zeiten schwacher Konjunktur, wie sie
insbesondere in den Jahren 2001 bis
2005 zu beobachten war, haben IT-
Manager der Kostenreduktion beson-
deren Stellenwert beigemessen. Unter-
suchungen, etwa von Cap Gemini und
Dell, stellen heraus, dass ab dem Jahr
2006 Kostensenkungen wieder diffe-
renzierter betrachtet und die Frage nach
dem Nutzen von Investitionen wieder
gezielter gestellt wiirden. Dennoch exis-
tieren auch Kosten, die meist durch das
Raster der Kosten-Nutzen-Bewertung
durchfallen, wie etwa beim Thema IT-
Sicherheit. Die Kosten fiir eventuelle
Schadensfille sind rein hypothetisch
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und damit schwer bilanzierbar.




